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增额终身寿险的产品定位



增额终身寿险的三大特征



增额终身寿险的四大功能



增额终身寿险是一个以一定复利终身增长的保本、保息的储蓄账户。

账户的现金价值以一定的复利增值, 随着时间的累积，现金价值不断增长，具有抗通胀的意义。

增额终身寿险作为资产型保单，具有保单贷款，节税避债的功能。

具有资金安全、收益确定性的特点。

无论是作为长期储蓄，还是教育、养老储备都是不错的选择。



人寿保单作为私人财富保全和传承中很重要的一种工具，具备一定的法律功能。

经过合理保单设计，能一定程度上起到资产隔离、精准传承等作用。

《合同法司法解释（一）》第十二条：人寿保险赔偿金属于债务人自身的债权。

《继承法》第三十三条及《最高人民法院关于保险金能否作为被保险人遗产的批复》规定：

指定了受益人的人身保险金不列入被保险人的遗产，为受益人自身债权。

《保险法》第二十三条规定：任何单位和个人不得非法干预保险人履行赔偿或者给付保险金

的义务。除去非法目的等保险合同被认定无效的情形外。



事业高峰期可保证身价

保障随时间推移逐步递增

一旦面临人生风险，家庭经济稳定有保障



增额终身寿险的高现金价值，意味着在必要（需要用钱）的时候，可通过现金价值贷款、减

保取现的方式，灵活取现，获得一笔现金流。这笔钱随时可以取出，2-3日即可到账。



增额终身寿的四大功能体现了极致的简单，极致的灵活，极致的保证，并解决了我们人生四

个阶段的普遍问题，从最基本的财富安全，到身价保障，以及养老与传承，都能得到妥善的

安排。



增额终身寿险的客户定位









增额终身寿险的营销定位

拥有财富却不懂得如何管理财富

创造财富却不懂得如何保全财富

“守富”思维让你真正拥有财富



马云曾在浙商总会2018年半年度工作会议上给企业家们分享

一个观念：“一定要在阳光灿烂的时候爬到屋顶上修屋顶，

千万不要等下雨，下暴雪的时候再跑到屋顶上修一修，你可

能就会摔死在屋顶上了。”



没有法商思维对于财富规划的界定，任何财富积累都可能会是一

场幻灭。信仰法律，认知法律，运用法律是法商思维的必经之路。

在习近平总书记要求全面依法治国的重要背景下，中国的富裕阶

层急需要普及法治观念，打破以往的“习惯性违法”思维。真正

的学会运用法律去保护自己的财富安全。



创富工具千千万，守富工具两三种。从西方发达国家来看，家族

信托工具和保险工具在高净值人士的守富与传富规划中起到了重

要作用。这两种工具有一定的法律属性，同时具有结构性特点，

起到了风险隔离与有效控制的双重作用。



隔离规划是守富的起点，无隔离不保全，无
隔离不传承！

能不能守住财富，要看有没有科学的金融设
计和法律工具的配合来实现！





增额终身寿险的营销定位

1、从险出发，以保落地（法商思维）

    2、大众市场，强调资产的科学配置

         3、高净值市场，正确科普传承风险




